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คำนำ 
 

รายงานผลการดำเนินกิจกรรม การอบรมเชิงปฏิบัติการการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการโรงเรียน
เครือข่ายโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรมนำสู่เศรษฐกิจ โรงเรียนประชาบำรุงอุทิตกิจจาทร ฉบับนี้ เป็นการ
รายงานผลเมื่อเสร็จสิ้นการดำเนินกิจรรมดังกล่าว ตามที่โรงเรียนประชาบำรุงอุทิตกิจจาทร ได้รับการจัดสรร
งบประมาณจากสำนักงานคณะกรรมการการศึกษาขั้นพื้นฐาน ปีงบประมาณ ๒๕๖๗ จำนวน 6,000 บาท  
โดยจัดทำขึ้นเพื่อพัฒนาทักษะการเป็นนวัตกรของผู้ประกอบการของโรงเรียนครือข่าย ตามหลักการของนัก
ธุรกิจน้อยฯ คิดเป็น ทำได้ ขายเป็น โดยนำความรู้ที ่ได้รับไปจัดกิจกรรมการเรียนรู้ให้กับผู้เ รียน เพื่อบ่ม
เพาะปลูกฝังความสามารถด้านการคิดและมีเจตคติท่ีดีในการประกอบอาชีพตั้งแต่ในวัยเรียน  

ขอขอบคุณสำนักงานเขตพื้นที่การศึกษามัธยมศึกษาพัทลุง ที่อนุเคราะห์ทีมนิเทศ โดยศึกษานิเทศก์
ผู้รับผิดชอบโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ ขอขอบคุณโรงเรียนพัทลุง โรงเรียนศูนย์
แกนนำขยายเครือข่ายโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ ที่ได้จัดการอบรมขยายผล
โครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ ด้านการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการ ในครั้งนี้สำเร็จ
ลุล่วงไปด้วยดีตามวัตถุประสงค์ของการจัดกิจกรรม 

ขอบคุณคณะทำงานโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ โดยมีผู้อำนวยการ
สำนักพัฒนานวัตกรรมการจัดการศึกษา ผู้อำนวยการกลุ่มวิจัยและส่งเสริมคุณธรรมและอนุรักษ์สิ่งแวดล้อมใน
สถานศึกษา  และคณะทำงานทุกท่าน โดยเฉพาะคุณชญาดา อินทรวินิจ นักวิชาการศึกษา เล ขานุการ
คณะทำงานโครงการ ของสำนักงานคณะกรรมการการศึกษาขั้นพื้นฐาน ที่ได้ร่วมโครงการอบรมเชิงปฏิบัติการ
การสร้าง นวัตกรผู้ประกอบการโรงเรียนเครือข่าย ศูนย์แกนนำขยายเครือข่ายโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม 
นำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ มาตั้งแต่เริ่มรับนโยบาย จนถึง ณ เวลานี้ด้วยความทุ่มเทและเสียสละ   

คณะผู้รายงานหวังเป็นอย่างยิ่งว่า ว่ารายงานผลการดำเนินกิจกรรมการอบรมเชิงปฏิบัติการการสร้าง 
นวัตกรผู้ประกอบการโรงเรียนเครือข่าย ศูนย์แกนนำขยายเครือข่ายโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม  นำสู่
เศรษฐกิจสร้างสรรค์ ของโรงเรียนประชาบำรุงอุทิตกิจจาทร ฉบับนี้ จะสามารถเป็นข้อมูลในการพัฒนาโรงเรียน
เครือข่ายโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ต่อไป 
 
คณะกรรมการโรงเรียนเครือข่าย 
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๑. หลักการและเหตุผล 

ช่วงเวลา ของการปฏิรูปประเทศท่ามกลางสถานการณ์โลกที่เปลี่ยนแปลงอย่างรวดเร็วและเชื่อมโยง
กันใกล้ชิดกันมากขึ้น โดยได้น้อมนำหลัก “ปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง” มาเป็นปรัชญานำทางในการพัฒนา
ประเทศต่อเนื่องจาก แผนพัฒนาฯ ฉบับที่ ๙–๑๑ เพื่อเสริมสร้างภูมิคุ้มกันและช่วยให้สังคมไทยสามารถยืนหยัด
อยู่ได้อย่างมั่นคง เกิดภูมิคุ้มกัน และมีการบริหารจัดการความเสี่ยงอย่างเหมาะสม ส่งผลให้การพัฒนาประเทศสู่
ความสมดุลและ ยั่งยืน สภาพสังคม และสภาวะแวดล้อมของไทย  การพัฒนาประเทศไทยในช่วงแผนพัฒนา
เศรษฐกิจและสังคมแห่งชาติ ฉบับที่ ๑๒ (พ.ศ. ๒๕๖๐- ๒๕๖๔) อยู่ในห้วงเวลาของการปฏิรูปประเทศเพ่ือ
แก้ปัญหาพื้นฐานหลายด้านที่สั่งสมมานานท่ามกลาง  สถานการณ์โลกที่เปลี่ยนแปลงรวดเร็วและเชื่อมโยงกัน
ใกล้ชิดมากขึ้น การแข่งขันด้านเศรษฐกิจจะเข้มข้นมากขึ้น สังคมโลกจะมีความเชื่อมโยงใกล้ชิดกันมากขึ้นเป็น
สภาพไร้พรมแดน การพัฒนาเทคโนโลยีจะมีการเปลี่ยนแปลง  อย่างรวดเร็วและจะกระทบชีวิตความเป็นอยู่ใน
สังคมและการดำเนินกิจกรรมทางเศรษฐกิจอย่างมาก ขณะที่ประเทศไทยมีข้อจำกัดของปัจจัยพื ้นฐาน  
เชิงยุทธศาสตร์เกือบทุกด้านและจะเป็นอุปสรรคต่อการพัฒนาที่ชัดเจนขึ้น ช่วงแผนพัฒนาฯ ฉบับที่ ๑๒ นับเป็น
จังหวะเวลาที ่ท้าทายอย่างมากที่ประเทศไทยต้องปรับตัวขนานใหญ่ โดยจะต้องเร่งพัฒนาวิทยาศาสตร์ 
เทคโนโลยี การวิจัยและพัฒนา และนวัตกรรมให้เป็นปัจจัยหลัก  ในการขับเคลื่อนการพัฒนาในทุกด้านเพื่อเพ่ิม
ขีดความสามารถในการแข่งขันของประเทศไทยท่ามกลาง  การแข่งขันในโลกที่รุนแรงขึ้นมากแต่ประเทศไทย 
มีข้อจำกัดหลายด้าน อาทิคุณภาพคนไทยยังต่ำ แรงงาน  ส่วนใหญ่มีปัญหาทั้งในเรื่ององค์ความรู้ ทักษะ และ
ทัศนคติ สังคมขาดคุณภาพและมีความเหลื ่อมล้ำสูงที ่เป็น  อุปสรรคต่อการยกระดับศักยภาพการพัฒนา 
โครงสร้างประชากรเข้าสู่สังคมสูงวัยส่งผลให้ขาดแคลนแรงงาน  จำนวนประชากรวัยแรงงานลดลงตั้งแต่ 
ปี ๒๕๕๘ และโครงสร้างประชากรจะเข้าสู่สังคมสูงวัยอย่างสมบูรณ์  ภายในสิ้นแผนพัฒนาฯ ฉบับที่ ๑๒ ด้าน
ทรัพยากรธรรมชาติและสิ่งแวดล้อมก็ร่อยหรอเสื่อมโทรมอย่างรวดเร็ว  ซึ่งเป็นทั้งต้นทุนในเชิงเศรษฐกิจและ
ผลกระทบร้ายแรงต่อคุณภาพชีวิตประชาชน ในขณะที่การบริหารจัดการ  ภาครัฐยังด้อยประสิทธิภาพ ขาด
ความโปร่งใส และมีปัญหาคอร์รัปชันเป็นวงกว้าง จึงส่งผลให้การผลักดัน ขับเคลื่อนการพัฒนาไม่เกิดผลสัมฤทธิ์
เต็มที่ บางภาคส่วนของสังคมจึงยังถูกทิ้งอยู่ข้างหลังซึ่งในยุคปัจจุบันมีการเปลี่ยนแปลงไปอย่างรวดเร็วตาม
กระแสเศรษฐกิจสังคมโลกในยุคไร้พรมแดน ส่งผลให้เกิดนโยบายรัฐบาล Thailand 4.0 ได้กำหนดวิสัยทัศน์เชิง
นโยบายที่เปลี่ยนเศรษฐกิจแบบเดิมไปสู่เศรษฐกิจที่ขับเคลื่อนด้วยนวัตกรรม เปลี่ยนจาก SME’s แบบเดิมไปสู่
การเป็น Smart Enterprises และ Startups ที่มีศักยภาพสูงเปลี่ยนจากแรงงานทักษะต่ำ ไปสู่แรงงานที่มี
ความรู้และทักษะสูง สู่โมเดล มั่นคง มั่งคั่งและยั่งยืน และกำหนดนโยบาย“สานพลังประชารัฐ” เป็นนโยบาย
สนับสนุนเพื่อให้สามารถเชื่อมโยงทุกภาคส่วนเพ่ือพัฒนาประเทศไปสู่เป้าหมายให้ได้ (สำนักงานสภาพัฒนาการ
เศรษฐกิจและสังคมแห่งชาติ, ๒๕๖๐ หน้า ๑-๒) 

สำนักงานคณะกรรมการเศรษฐกิจและสังคมแห่งชาติ (สศช.)  ได้จัดทำบนพื ้นฐานของกรอบ
ยุทธศาสตร์ชาติ ๒๐ปี (พ.ศ.๒๕๖๑-๒๕๘๐) ซึ่งเป็นแผนหลักของการพัฒนาประเทศและเป้าหมายของการ
พัฒนา กำหนดผลผลิตและผลลัพธ์ที่เกี่ยวข้อง คือวางรากฐานทักษะอาชีพให้แก่ผู ้เรียนตั้งแต่วัยการศึกษา  
ขั้นพ้ืนฐานเพื่อให้ผู้เรียนสามารถนำความรู้ไปฝึกคิดวิเคราะห์ สังเคราะห์ คิดสร้างสรรค์ และแก้ไขปัญหาที่ 
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เกิดขึ้นได้มีทักษะการทำงานร่วมกับผู้อื่น สอดคล้องกับทักษะที่จำเป็นในศตวรรษที่  ๒๑ มีคุณธรรม จริยธรรม 
มีองค์ความรู้ สามารถใช้เทคโนโลยีเพื่อการศึกษา ด้านระบบบริหารจัดการมีความคล่องตัวในการบริหาร 
จัดการศึกษามากขึ้น  และการก้าวเข้าสู่โลกแห่งการทำงานตั้งแต่ยังเด็ก สามารถนำไปใช้ให้เกิดประโยชน์สูงสุด
ในอนาคต (สำนักงานคณะกรรมการเศรษฐกิจและสังคมแห่งชาติ, ๒๕๖๐ หน้า ๑๑) 

“การหารายได้ระหว่างเรียน” เป็นหนึ่งกิจกรรมที่นักเรียนส่วนใหญ่ให้ความสำคัญให้ความสนใจมาก
เนื่องจากเป็นกิจกรรมที่ทำให้นักเรียนได้รู้จักใช้เวลาว่างให้เป็นประโยชน์ ได้รับประสบการณ์จริง  มีรายได้
ระหว่างเรียนเพื่อช่วยแบ่งเบาภาระให้แก่ครอบครัวและยังทำให้  เห็นคุณค่าของเงินอีก เนื่องจากเล็งเห็นถึง
ประโยชน์ข้างต้น และสอดคล้องกับแนวพระราชดำรัสตามปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียงที่เน้นให้ทุกคนดำเนิน
ชีวิตด้วยความอดทน ความเพียร มีสติ ปัญญาและรอบคอบ เพื ่อให้สมดุลและพร้อมต่อการรองรับการ
เปลี่ยนแปลงอย่างรวดเร็วและกว้างขวางทั้งด้านวัตถุ สังคม สิ่งแวดล้อมและวัฒนธรรมจากโลกในศตวรรษท่ี ๒๑ 
เป็นอย่างด ีโดยพัฒนาผู้เรียนให้มีความรู้ความสามารถด้านงานอาชีพ คิดเป็น ทำได้ ขายเป็น โดยเน้นคุณธรรม
ของนักธุรกิจน้อยในด้าน ความซื่อสัตย์ ขยัน อดทน มุ่งมั่น กตัญญู(รู้จักแบ่งปัน) ศูนย์แกนนำขยายเครือข่ายตาม
โครงการนักธุรกิจน้อย มีคุณธรรมนำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ (สำนักพัฒนานวัตกรรมการจัดการศึกษา, ๒๕๕๘ 
หน้า ๑) 

โรงเร ียนเครือข่ายโครงการนักธ ุรกิจน ้อยมีคุณธรรม นำสู ่ เศรษฐกิจสร้างสรรค์ สำนักงาน
คณะกรรมการศึกษาขั้นพื้นฐาน โรงเรียนประชาบำรุงอุทิตกิจจาทร สำนักงานเขตพื้นที่การศึกษามัธยมศึกษา
พัทลุง  ได้ตระหนักถึงความสำคัญที่กล่าวมาข้างต้นนี้  จึงได้กิจกรรมอบรมบุคลากรและนักเรียนด้านการสร้าง 
นวัตกรผู้ประกอบการ กิจกรรมนำเสนอผลงานส่งเสริมด้านการสร้าง นวัตกรผู้ประกอบการของโรงเรียน
เครือข่ายเพื ่อบ่มเพาะ ปลูกฝังความสามารถด้านการคิดและเจตคติที ่ด ีในการประกอบอาชีพการเป็น
ผู้ประกอบการเชิงพาณิชย์แก่นักเรียนในความรับผิดชอบในโอกาสอันเหมาะสมต่อไป 
 
๒. วัตถุประสงค ์

๒.๑ เพื่อให้ครูและนักเรียนโรงเรียนเครือข่ายโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจ
สร้างสรรค์ มีความรู้ความเข้าใจในด้านการสร้างเป็นนวัตกรผู้ประกอบการ และการจัดการเรียนรู้ตามหลักการ
โครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ 

๒.๒ เพื่อให้ครูและนักเรียนโรงเรียนเครือข่ายโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจ
สร้างสรรค ์มีความรู้ความเข้าใจในการพัฒนาผลิตภัณฑ์และนำเสนอผลงาน ตามหลักการโครงการนักธุรกิจน้อย
มีคุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ 
 
๓. เป้าหมายเชิงของตัวชี้วัดและความสำเร็จ 

3.1 เชิงปริมาณ 
3.1.1 ผู้บริหารและคร ูในโรงเรียนประชาบำรุงอุทิตกิจจาทร จำนวน  20 คน   
3.1.2 นักเรียนในโรงเรียนประชาบำรุงอุทิตกิจจาทร จำนวน 45 คน 
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3.2 เชิงคุณภาพ 

 ครูและนักเรียนโรงเรียนประชาบำรุงอุทิตกิจจาทร สามารถจัดการเรียนรู้ พัฒนาผลิตภัณฑ์ด้านการ
สร้างนวัตกรผู ้ประกอบการ สามารถนำเสนอผลงานตามหลักการโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่     
เศรษฐกิจสร้างสรรค์ได้อย่างมีคุณภาพ 
 

ตัวช้ีวัดความสำเร็จ วิธีประเมิน 
ความพึงพอใจของผู้รับการนิเทศ ในระดับพึงพอใจมากขึ้นไป สอบถามความคิดเห็นของผู้เข้าร่วมการ

อบรมด้านการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการ กิจกรรมนำเสนอผลงานส่งเสริมด้านการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการ 
และการสังเกตพฤติกรรมขณะสัมภาษณ์ ในประเด็นต่อไปนี้ 

- การร่วมโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ 
- การสร้างนวัตกรการเป็นผู้ประกอบการ โดยการจัดกิจกรรมนิเทศและสร้างความร่วมมือ 

- การสร้างนวัตกรผู้ประกอบการโดยใช้รูปแบบการจัดกิจกรรมนิเทศและสร้างความร่วมมือ 
- อ่ืนๆ 

 
๔. งบประมาณ 

งบประมาณท่ีใช้ทั้งหมด 6,0๐๐ บาท แยกตามกิจกรรมดังนี้ 
๔.๑ กิจกรรมอบรมบุคลากรและนักเรียนด้านการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการ จำนวน 3,15๐ บาท 
๔.๒ กิจกรรมนำเสนอผลงานส่งเสริมด้านการสร้าง นวัตกรผู้ประกอบการของโรงเรียนเครือข่าย  

จำนวน 2,850 บาท 
 
๕. สถานที่ดำเนินการ 

โรงเรียนประชาบำรุงอุทิตกิจจาทร ตำบลตะโหมด อำเภอตะโหมด จังหวัดพัทลุง 
 
๖. ผลที่คาดว่าจะได้รับ 

๖.๑ โรงเรียนประชาบำรุงอุทิตกิจจาทร มีความเข้มแข็งและสามารถร่วมพัฒนาโรงเรียนเครือข่ายใน
การจัดการเรียนรู้การเป็นนวัตกรผู้ประกอบการตามหลักการโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจ
สร้างสรรค ์

๖.๒ นักเรียนมีทักษะพื้นฐานการเป็นผู้ประกอบการที่มีคุณธรรม มีความคิดสร้างสรรค์ สามารถ
พัฒนาผลิตภัณฑ์ในเชิงพาณิชย์  คำนึงถึงภูมิปัญญาท้องถิ่นและเป็นมิตรกับสิ่งแวดล้อม 
 
 
 
 



บทที่ ๒ 
ความรู้และเอกสารที่เกี่ยวข้อง 

 
กิจกรรมอบรมด้านการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการ กิจกรรมนำเสนอผลงานส่งเสริมด้านการสร้างนวัต

กรผู้ประกอบการ และกิจกรรมนำเสนอผลงานส่งเสริมด้านการสร้าง นวัตกรผู้ประกอบการ ของโรงเรียน
เครือข่ายโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ ผู้รายงานได้ศึกษา เอกสารและงานวิจัยที่
เกี่ยวข้อง เพ่ือนำเสนอในการนิเทศแก่ครู โดยมีหัวข้อดังต่อไปนี้ 

๑. STEAM 4 INNOVATOR 
๒. Business Model Canvas 
๓. การสร้างผลิตภัณฑ์ 

 
๑. STEAM 4 INNOVATOR 

ขั ้นตอนของ STEAM 4 INNOVATOR กระบวนการ 4 ขั ้นตอนในการสร้างสรรค์นวัตกรรมแบบ
STEAM 4 INNOVATOR  สามารถนำไปปรับใช้ได้ มีดังนี้ 
            ขั้นตอนที่ ๑ รู้ลึกรู้จริง 

เราต้องรู้ลึกและต้องรู้จริงว่าลูกค้าเป็นใคร ปัญหาที่แท้จริงคืออะไร เพราะบางครั้งสิ่งที่เรารู้อาจจะ
เป็นมุมเราที่เห็นคนเดียว ไม่ใช่ทั้งหมด ดังนั้นการหา Insight ที่แท้จริงของลูกค้าจึงเป็นเรื่องสำคัญที่จะทำให้เรา
เห็นปัญหาที่จะหยิบมาแก้ไขได้ชัดเจนการหา insight นั ้นทำได้ ๓ วิธี คือ Immersion ลองด้วยตนเอง , 
Observation การสังเกต และ Interview การสัมภาษณ์ ซึ่งวิธีสุดท้ายเป็นวิธีที่มีประสิทธิภาพในการเก็บข้อมูล
จากลูกค้าเป้าหมายถ้าเราสามารถตั ้งคำถามได้ดี เนื ่องจากเราจะรู ้ Pain point หรือปัญหาจริง จากการ
สัมภาษณ์ที ่มาพร้อมการแสดงอารมณ์ความรู ้ส ึกตลอดจนอาจได้ Surprising Insight หรือประเด็นที ่เรา       
คาดไม่ถึงโดยเทคนิคในการถามที่ดีต้องไม่ใช่คำถามปลายปิด ต้องเปิดโอกาสให้ผู้ให้สัมภาษณ์ได้ใช้เวลาคิด  
เราต้องเป็นผู้ฟังมากกว่าผู้พูด ที่สำคัญคือ ต้องพยายามเจาะลึกถึงปัญหาให้ได้มากที่สุด เพ่ือนำมาแก้ไขได้อย่าง
ตรงจุด 

ขั้นตอนที่ ๒ คิดสร้างสรรค์ไอเดีย 
เป็นการคิดค้นวิธีการแก้ปัญหาที่หลากหลาย โดยตั้งต้นจากการใช้โครงสร้างคำถาม How might 

we? เราสามารถทำอย่างไรได้บ้างเพื ่อ…..? เมื่อได้คำตอบแล้ว สิ่งที่ต้องทำต่อไปคือ แก้ปัญหา ทั้งนี้การ 
Brainstorm หรือระดมความคิดจากทีมงานในการแก้ปัญหามี ๒ แบบ คือ Critical thinking (Yes, but…) 
การคิดเชิงวิพากษ์ คิดแบบมีวิจารณญาณ และ Creative thinking (Yes, and…) การคิดเชิงสร้างสรรค์ ซึ่งแบบ
ที่ ๒ จะถูกใช้ให้มากเพ่ือเป็นการสนับสนุนและต่อยอดความคิดเห็นของกันและกันข้ึนไป 

ขั้นตอนที่ ๓ แผนพัฒนาธุรกิจ 
ประกอบด้วย ๓ เรื่องสำคัญ คือ การหาเครือข่ายความร่วมมือ การทำผลงานต้นแบบและการวางแผน

ธุรกิจอย่างครอบคลุมและรอบคอบ (Business model) ที่ต้องระบุได้ว่า กลุ่มลูกค้าคือใคร, คุณค่าที่มีต่อลูกค้า, 
ช่องทางการส่งคุณค่านี้ไปยังลูกค้า , การสร้างความสัมพันธ์กับลูกค้า, วิธีการหาเงิน, ทรัพยากรที่ใช้, ขั้นตอน
ต่างๆ ในการสร้างคุณค่า, การหาความร่วมมือในการทำธุรกิจครั้งนี้ และต้นทุนมีอะไรบ้าง ทั้งนี้ ผลงานต้นแบบ 
(Prototype) ที่ต้องทำข้ึนก่อนในขั้นตอนนี้ก็เพ่ือทดสอบไอเดียและสมมติฐานที่เรามีกับลูกค้า ซึ่งผลงานต้นแบบ 
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นี้ต้องจับต้องได้และสร้างประสบการณ์การใช้งานเสมือนได้ เพื่อขอรับข้อคิดเห็นในการปรับปรุงงานให้ดึงดูด
ความสนใจลูกค้าได้มาก ดังนั้นหัวใจสำคัญของผลิตภัณฑ์ต้นแบบก็คือ “การดึงจุดขาย” 

ขั้นตอนที่ ๔ การผลิตและการกระจายสินค้า 
เป็นการสร้างมูลค่าผลงานนวัตกรรมออกสู่ตลาดจริง โดยนำผลงานที่พัฒนาจากขั้นตอนที่ ๔ มาผลิต

จำหน่าย รวมถึงการนำเสนอเพื่อขายไอเดียให้กับนักลงทุน ทั้งนี้ทริคในการหยิบประเด็นมานำเสนอสามารถใช้ 
Star model ได้ คือ 

Situation – สถานการณ์ท่ีเกี่ยวข้องกับ Pain point หรือปัญหาของกลุ่มเป้าหมาย 
Task       – ทางเลือกท่ีจะสร้างหรือพัฒนาคือสิ่งใดบ้างเพ่ือแก้ปัญหา Pain point ข้างต้น 
Action    – สิ่งที่เราลงมือทำหรือสร้างขึ้นคืออะไร ความพิเศษของนวัตกรรมของเราคืออะไร 
Result    – ผลลัพธ์ของการใช้งาน หรือประโยชน์ของนวัตกรรมที่คาดว่ากลุ่มเป้าหมายจะได้รับ 

 
๒. Business Model Canvas 

BMC คือแผนภาพหนึ่งแผ่นที่ฉายให้เห็นภาพรวมของธุรกิจ BMC นี้มีไว้เพื่อช่วยให้เจ้าของธุรกิจ
สามารถตอบคำถามสำคัญของธุรกิจ ๔ เรื่อง 

ซึ่งการตอบคำถาม ๔ เรื่องหลักนี้ จะถูกแยกเป็น ๙ องค์ประกอบสำคัญอยู่ในผืนผ้าใบ ๑ ผืน  โดยมี
รายละเอียดดังนี้ 

๑) ลูกค้าคือใคร หรือ Customer Segments (CS): ธุรกิจต้องระบุให้ได้ว่าใครคือกลุ่มเป้าหมายควร
ระบุให้ชัดเจน ยิ่งลึกยิ่งดี เพราะจะได้นำเสนอคุณค่าของสินค้าได้ตรงกับความต้องการของกลุ่มเป้าหมายที่สุด 

๒) คุณค่าของสินค้าหรือบริการคืออะไร หรือ Value Proposition (VP): ธุรกิจต้องมั่นใจและหาให้ได้
ว่าคุณค่าของสินค้าบริการ ที่ส่งมอบให้ลูกค้า จะตอบโจทย์ความต้องการ หรือแก้ปัญหาให้กับกลุ่มลูกค้า
เป้าหมายได ้

๓) ขายผ่านช่องทางไหน หรือ Channels (CH): ธุรกิจต้องวิเคราะห์ให้ออกว่าช่องทางการสื่อสารและ
ช่องทางการส่งมอบสินค้า ช่องทางแบบไหนที่เหมาะกับกลุ่มเป้าหมาย และมีประสิทธิภาพมากที่สุด 

๔) สร้างสายสัมพันธ์กับลูกค้าได้อย่างไร หรือ Customer Relationships (CR): ธุรกิจมีวิธีในการ
สร้างและรักษาความสัมพันธ์กับลูกค้าอย่างไร เพ่ือให้เกิดการใช้สินค้าบริการต่อเนื่อง รวมถึงบอกต่อ 

๕) มีโครงสร้างรายได้อย่างไร หรือ Revenue Streams (RS): โมเดลรายได้ของธุรกิจสตาร์ทอัพ 
มีหลากหลายรูปแบบ ธุรกิจจึงต้องมองให้ออกว่า เราจะสร้างรายได้ด้วยวิธีการใด เช่น จากส่วนแบ่งจาก  
ค่าสินค้าบริการ จากค่าสมาชิก หรือจากค่าโฆษณา เป็นต้น 

๖) ทรัพยากรของบริษัทคืออะไร หรือ Key Resources (KR): คือเงินลงทุน เทคโนโลยีต่างๆ ซึ่ง   
รวมไปถึงทรัพยากรบุคคล ซึ่งธุรกิจจำเป็นต้องรู้ว่าบริษัทมี KR ที่เหมาะสมหรือเพียงพอต่อการทำธุรกิจหรือไม่ 

๗) กิจกรรมที่ขับเคลื่อนธุรกิจคืออะไร หรือ Key Activities (KA): คือการมองว่างานหลักของธุรกิจ
คืออะไร เทียบกับคู่แข่งเป็นอย่างไร จะสามารถสร้างกิจกรรม หรือ Solutions ใหม่ๆ ให้ลูกค้าได้อย่างไรบ้าง 

๘ ) คู่ค้าคือใคร หรือ Key Partners (KP): หุ้นส่วนทางธุรกิจเป็นใครได้บ้าง ที่จะมาช่วยส่งเสริม หรือ
เติมเต็มให้ธุรกิจมีความแข็งแกร่งมากขึ้น 
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๙) ค่าใช้จ่ายหลักของธุรกิจคืออะไร หรือ Cost Structure (CS): คือค่าใช้จ่ายทั้งรายจ่ายคงที่และไม่
คงท่ี เช่น ค่าน้ำ ค่าไฟ ค่าวัตถุดิบ ค่าแรงงาน รวมถึงค่าใช้จ่ายทางด้านการตลาด ที่เมื่อนำรายจ่ายเหล่านี้ไปลบ
กับรายได้แล้ว ผลลัพธ์ที่ได้คือผลตอบแทนที่กิจการจะได้รับกลับมา 

การร่าง BMC ทั้ง ๙ ช่องนี้จะช่วยให้เราคิดรอบด้าน และทำให้เห็นภาพรวมของธุรกิจ สามารถสื่อสาร
กับทีมงาน ให้เข้าใจได้ง่าย และไปในทิศทางเดียวกันว่ากำลังส่งมอบคุณค่าอะไรให้กับลูกค้ากลุ่มไหน ผ่าน
ช่องทางอะไร ด้วยกิจกรรมอะไร และทรัพยากรอะไร ด้วยรายได้ต้นทุนอย่างไร ก็จะทำให้เราเห็นจุดที่สามารถ
พัฒนาปรับปรุงได้ รวมถึงรู้ว่าธุรกิจควรจะต้อง Focus ไปในทิศทางไหน ซึ่ง BMC สามารถปรับเปลี่ยนได้ตาม
ความเหมาะสมของรูปแบบธุรกิจที่เปลี่ยนแปลงไป 
 
๓. การสร้างผลิตภัณฑ์ 

๓.๑ ผลิตภัณฑ์ใหม่ (New product) 
ผลิตภัณฑ์ใหม่ (New product) หมายถึง ผลิตภัณฑ์ที่มีการพัฒนาขึ้นมาใหม่ หรือมีการปรับปรุง

ผลิตภัณฑ์เดิมของธุรกิจให้มีคุณสมบัติที่ดีขึ้นกว่าเดิม&quot; ผลิตภัณฑ์ใหม่ (New Product)&quot; สามารถ
แบ่งลักษณะออกมาได้ ๓ แบบ ได้แก่  

๑) ผลิตภัณฑ์นวัตกรรม ( Innovated product) หมายถึง ผลิตภัณฑ์ใหม่ที ่มีการวิจัยพัฒนาคิด
สร้างสรรค์ออกมาเป็นครั้งแรก และยังไม่มีมาก่อนในตลาด เช่น iPhone รุ่น 1 หรือ iPad รุ่น 1 ที่พัฒนาขึ้นมา
ใหม่ ซึ่งผลิตภัณฑ์ในประเภทนี้ เราเรียกว่า “นวัตกรรม” 

๒) ผลิตภัณฑ์ปรับปรุงใหม่ (Modified product) หมายถึง ผลิตภัณฑ์เดิมที่มีการปรับปรุงคุณสมบัติ
ในลักษณะใดลักษณะหนึ่งทำให้กลายเป็นผลิตภัณฑ์ใหม่ออกสู่ตลาดอีกครั้ง เช่น ไอโฟนรุ่น 2 -6 ถือเป็น
ผลิตภัณฑ์ใหม่ที่มี การปรับปรุงผลิตภัณฑ์เดิมของธุรกิจให้มีสมบัติที่ดีข้ึนกว่าเดิม เป็นต้น 

๓) ผลิตภัณฑ์เลียนแบบ (Me-too product) หมายถึง ผลิตภัณฑ์ใหม่ของธุรกิจซึ ่งเลียนแบบ
ผลิตภัณฑ์ของคู่แข่งขันที่มีอยู่แล้วในตลาด เนื่องจากเห็นว่ามีเทคโนโลยีหรือมีความต้องการของตลาดเป็นอย่าง
สูง ตัวอย่างเช่น หลังจากท่ีมี smart phone ของค่ายแอปเปิ้ลออกมา เราก็ได้เห็น smart phone อีกหลายค่าย
ที่ออกมาคล้ายๆกัน ซึ่งในแง่ของผู้ผลิตการมีคู่แข่ง ทำให้ต้องพัฒนาอยู่ตลอดเวลา หากหยุดนิ่งเมื่อไรคู่แข่งก็แซง
หน้าไปแล้ว ในแง่ของผู้บริโภคก็เป็นการดีที่มีการพัฒนาและทางเลือกมากมาย 

 
&quot; ผลิตภัณฑ์ใหม่ (New Product)&quot; ยังสามารถแบ่งตามลักษณะความใหม่ในตลาดและ

ในแง่ของบริษัท ได้ดังนี้ 
๑) ผลิตภัณฑ์ใหม่ของโลก ( New to the world) หมายถึง ผลิตภัณฑ์ใหม่ที่สร้างขึ้นมาใหม่เป็นครั้ง

แรก มีคุณสมบัติหรือลักษณะพิเศษ ไม่เหมือนผลิตภัณฑ์ใดๆที่มีมาก่อน เพื่อสำหรับเข้าสู่ตลาดใหม่โดยเฉพาะ 
เช่น Smart phone รถไฟฟ้าของเทสล่า 

๒) ผลิตภัณฑ์ใหม่ในแง่ของสายผลิตภัณฑ์ใหม่ ( New product lines) หมายถึง สายผลิตภัณฑ์ใหม่ที่
เพิ่มขึ้นใหม่ของบริษัท และเป็นการเข้าสู่ตลาดเดิมที่มีอยู่เป็นครั้งแรก เช่น “Starbucks” ซึ่งเป็นแบรนด์ใหญ่
ระดับโลกมี Core Business อย่างธุรกิจกาแฟที่มีฐานแข็งแกร่งแล้ว ตอนนี้กำลังขยาย“ตลาดเครื่องดื่มชา”  
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“Starbucks Teavana” ออกมา ซึ่งเป็นสายผลิตภัณฑ์ใหม่นอกเหนือไปจากกาแฟที่เป็นจุดแข็งของสตาร์บัคอยู่
แล้ว ซึ่งผู้เขียนไปดื่มมาแล้ว รสชาติดีทีเดียว 

๓) การเพิ ่มผลิตภัณฑ์ใหม่เข้าไปในสายผลิตภัณฑ์เดิมที ่มีอยู ่ (Additions to existing product 
lines) หมายถึง การพัฒนาผลิตภัณฑ์ใหม่ เพิ่มเติมเข้าไปในสายผลิตภัณฑ์เดิมของบริษัท ซึ่งมีความใหม่
พอสมควรสำหรับกิจการและตลาด เช่น โยเกิร์ตดัชมิลล์ มีหลายแบบให้เลือก เช่น แบบดั้งเดิม รสสตอเบอร์รี่ 
รสวุ้นมะพร้าว ผลิตภัณฑ์เดิมยังเป็นโยเกิรต์อยู่ แต่เพ่ิมแบบและรสชาติใหม่ๆ เป็นต้น 

๔) ผลิตภัณฑ์ใหม่ที่เกิดจากการลดต้นทุนการผลิต (Cost reductions) หมายถึง ผลิตภัณฑ์ใหม่ที่
ปรับปรุงขึ้นเพ่ือลดต้นทุนการผลิต 

๕) ผลิตภัณฑ์ใหม่ที่เกิดจากการกำหนดตำแหน่งผลิตสินค้าขึ้นมาใหม่ ( Re positioning) หมายถึง
ผลิตภัณฑ์ใหม่ที่เกิดจากการนำผลิตภัณฑ์เดิมที่มีอยู่เข้าสู่ตลาดเป้าหมายใหม่ 

๖) ผลิตภัณฑ์ที่เกิดจากการปรับปรุงผลิตภัณฑ์เดิมที่มีอยู่ (Improvements in revision of existing 
product) หมายถึงผลิตภัณฑ์ใหม่ที่เกิดจากการปรับปรุงผลิตภัณฑ์เดิมในเรื่องของลักษณะและคุณค่าของ
ผลิตภัณฑ์ จะคล้ายๆกับผลิตภัณฑ์ ปรับปรุงใหม่(Modified product) ที่กล่าวมาแล้ว ในเบื้องต้น ตัวอย่าง
เดียวกันคือ ไอโฟนรุ่น 2-6 ถือเป็นผลิตภัณฑ์ใหม่ที่มี การปรับปรุง ผลิตภัณฑ์เดิมของธุรกิจให้มีสมบัติ ลักษณะ
และคุณค่าที่ดีข้ึนกว่าเดิม เป็นต้น 
 

๓.๒ ขั้นตอนการพัฒนาผลิตภัณฑ์ใหม่ 
ขั้นตอนการพัฒนาผลิตภัณฑ์ใหม่ มีทั้งหมด ๘ ขั้นตอน คือ 

๓.๒.๑ การสร้างผลิตภัณฑ์ใหม่ 
๓.๒.๒ การคัดเลือกความคิด 
๓.๒.๓ การทดสอบความคิด 
๓.๒.๔ การวางกลยุทธ์ทางการตลาด 
๓.๒.๕ การวิเคราะห์ธุรกิจ 
๓.๒.๖ การพัฒนาผลิตภัณฑ์ 
๓.๒.๗ การทดสอบตลาด 
๓.๒.๘ การนำผลิตภัณฑ์ออกสู่ตลาด 

 
๓.๒.๑ การสร้างความคิดใหม่ 
วัตถุประสงค์ของการสร้างความคิดใหม่ก็เพื่อสร้างความคิดจำนวนมากเทคนิคการค้นความคิดใหม่

อาจทำโดยการระดมสมอง การสังเคราะห์ความคิดใหม่การวิเคราะห์ปัญหาหรือความต้องการ การเขียนรายการ
ปัจจัยที่เก่ียวข้องทั้งหมดให้มากท่ีสุด เป็นต้น 

๓.๒.๒ การคัดเลือกความคิด 
เมื่อได้ความคิดใหม่จำนวนหนึ่งแล้ว ต้องมีการคัดเลือกความคิดเพ่ือลดจำนวนความคิดที่มีอยู่ให้เหลือ

น้อยลงและน่าสนใจมากขึ้น วัตถุประสงค์ของการคัดเลือกความคิด ก็คือ การลดจำนวนความคิดลงให้เร็วที่สุด
เนื่องจากการพัฒนาผลิตภัณฑ์ใหม่ต้องใช้เงินและวัตถุดิบมากมาย ถ้าลดจำนวนความคิดลงก็ช่วยลดทุนได้ส่วน 
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หนึ่งอย่างไรก็ตามการคัดเลือกความคิดต้องระวังการเกิด การละท้ิงความคิดดีๆไป หรือการนำความคิดที่ไม่ดีมา
ผลิตสินค้าออกสู่ตลาด 

๓.๒.๓ การพัฒนาและทอสอบแนวคิด 
ความคิดในเรื่องผลิตภัณฑ์ใหม่อย่างหนึ่งสามารถเปลี่ยนเป็นแนวคิดของผลิตภัณฑ์ได้หลายอย่าง

ขึ้นอยู่กับว่าใครจะใช้ผลิตภัณฑ์ใหม่นี้และจะได้ประโยชน์อย่างไรใช้โอกาสไหนและจากแนวความคิดของ
ผลิตภัณฑ์ ก็จะได้แนวคิดตราสินค้า เมื่อได้แนวคิดแล้วก็จะต้องทำการทดสอบแนวคิดนั้นว่ าเหมาะสมที่จะ
นำมาใช้กับกลุ่มลูกค้าเป้าหมายหรือไม่การออกแบบผลิตภัณฑ์ตามที่ลูกค้าต้องการในทัศนคติของบริษัทเองเป็น
เรื่องที่ง่ายเมื่อเทียบกับการออกแบบตามที่ลูกค้าจริงๆ ความต้องการลูกค้าแต่ละคนมีความชอบแตกต่างกัน
ผลิตภัณฑ์ที่พยามยามตอบสนองความต้องการของลูกค้าทุกคน โดยทั่วไปแล้วก็จะไม่สามารถทำให้ลูกค้าสักคน
รู้สึกประทับใจได้  การทำความเข้าใจความต้องการของลูกค้าโดย พยายามออกแบบผลิตภัณฑ์ให้ เหมาะกับ
ลูกค้าเป้าหมายก็จะทำให้ SMEs ประสบความสำเร็จแล้ว 

๓.๒.๔ การวางกลยุทธ์ทางการตลาด 
เมื่อแนวคิดได้ผ่านการทดสอบและบริษัทมั่นใจว่าตรงกับความต้องการของลูกค้าเป้าหมายแล้วก็

จะต้องมีการวางกลยุทธ์การตลาดที่เหมาะสมโดยประกอบด้วย ๓ ส่วนคือ 
– ส่วนแรก ต้องกล่าวถึงขนาด โครงสร้าง และพฤติกรรมของตลาดเป้าหมาย การวางตำแหน่ง

ผลิตภัณฑ์ ยอดขายส่วนแบ่งตลาด เป้าหมายการทำกำไร 
– ส่วนที่สอง ของกลยุทธ์การตลาด ต้องกล่าวถึง ราคา กลยุทธ์การจัดจำหน่าย งบประมาณด้าน

การตลาด 
– ส่วนที่สาม ต้องกล่าวถึง ยอดขายในระยะยาว กำไร และกลยุทธ์ทางการตลาดในระยะยาว 
๓.๒.๕ การวิเคราะห์ธุรกิจ 
หลังจากวางกลยุทธ์แล้ว ก็จะต้องนำมาประมาณยอดขาย ต้นทุนและกำไร และดูว่าสมควรที่จะ

พัฒนาผลิตภัณฑ์ต่อไปหรือไม่ โดยอาจจะใช้ Break – even Analysis ที่จะดูว่าบริษัทต้องการขายสินค้า 
กี่หน่วยจึงจะคุ้มกับต้นทุนกี่หน่วยจึงจะคุ้มกับต้นทุนที่ลงทุนไป หรืออาจใช้การวิเคราะห์ความเสี่ยงในการ
ประเมิณก็ได้ โดยดูว่ากำไรจะเป็นอย่างไร ในกรณีที่แย่ที่สุด ปานกลาง หรือดีท่ีสุด 

๓.๒.๖ การพัฒนาผลิตภัณฑ์ 
ขั้นตอนนี้เป็นขั้นตอนที่ต้องใช้เงินลงทุนสูง เป็นการแปรรูปแนวคิดของผลิตภัณฑ์มาเป็นสินค้าที่พร้อม

จะนำไปทดสอบตลาด โดยจะเริ่มผลิต ผลิตภัณฑ์ต้นแบบขึ้น ซึ่งขั้นตอนนี้อาจใช้เวลาเพียง สัปดาห์  ปี หรือ
หลายๆ ปีก็ได้ 

๓.๒.๗ การทดสอบตลาด 
วัตถุประสงค์ของการทดสอบตลาด ก็เพื่อดูว่าลูกค้าจะตอบสนองต่อสินค้าอย่างไร และขนาดของ

ตลาดเป็นเท่าใด 
๓.๒.๘ การนำผลิตภัณฑ์ออกสู่ตลาด 
ถ้าการทดสอบออกมาดี ขั้นตอนสุดท้ายก็คือ การนำผลิตภัณฑ์ออกสู่ตลาดก็เป็นช่วงที่ต้องการเงิน

ลงทุนสูงสุด โดยจะต้องตอบคำถามเหล่านี้ 
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– เมื่อไหร่? คือ ช่วงเวลาที่จะนำสินค้าออกจำหน่าย 
– ที่ไหน? คือ ตลาดที่ใดที่จำสินค้าออกมาจำหน่าย 
– ใคร? จะนำสินค้าไปจำหน่ายให้แก่ใครบ้าง 
– อย่างไร? จะนำสินค้าไปจำหน่ายอย่างไร 

 
เมื่อการใช้ชีวิตของคนในสังคมเมืองเปลี่ยนไป ส่วนใหญ่อยู่เป็นครอบครัวเล็ก ในบ้าน หรืออพาร์ท

เม้นท์เล็กๆที่มีเนื้อที่จำกัด และใช้ชีวิตอย่างเร่งรีบ ไม่ค่อยมีเวลาทำอาหารทานเอง ส่วนใหญ่มักซื้อกับข้าว
สำเร็จรูปเพื่อความสะดวกและหุงข้าวทานเอง เพื่อให้ได้ข้าวสุกใหม่ร้ อน และน่ารับประทานการออกแบบ
ผลิตภัณฑ์ก็ต้องปรับปรุงให้ตรงตามความต้องการของผู้บริโภค อย่างหม้อหุงข้าวที่มีการพัฒนาออกแบบให้ตรง
กับความต้องการของผู้ใช้ 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



บทที่ ๓ 
วิธีดำเนินกิจกรรม 

 
กิจกรรมการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการโรงเรียนเครือข่ายโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่

เศรษฐกิจสร้างสรรค์ สำนักงานเขตพื้นที่การศึกษามัธยมศึกษาพัทลุง โดยจัดกิจกรรมอบรมบุคลากรและ
นักเรียนด้านการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการ และกิจกรรมนำเสนอผลงานส่งเสริมด้านการสร้าง นวัตกร
ผู้ประกอบการของโรงเรียนเครือข่าย มีวิธีดำเนินงานกิจกรรมดังนี้ 

๑. ประสานงานกับโรงเรียนพัทลุง ซึ่งเป็นโรงเรียนศูนย์แกนนำโรงเรียนเครือข่าย จังหวัดพัทลุง ใน
การอบรมขยายผลโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู ่เศรษฐกิจสร้างสรรค์  ด้านการสร้างนวัตกร
ผู้ประกอบการ ในระหว่างวันที่ 1-2 สิงหาคม ๒๕๖๗ 

๒. ประสานงานกับแหล่งเรียนรู้สวนสมุนไพรพื้นบ้าน ตำบลตะโหมด อำเภอตะโหมด จังหวัดพัทลุง 
โดยมี นางวิมล  รักษ์จันทร์ เป็นวิทยากรในการจัดกิจกรรมอบรมบุคลากรและนักเรียนด้านการสร้างนวัตกร
ผู ้ประกอบการในการทำยาดมสมุนไพร เพื ่อให้บุคลากรและนักเรียนผู ้รับผิดชอบโครงการนักธุรกิจน้อย 
มีคุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ ได้ศึกษาเพ่ิมเติมและนำไปใช้ในการบ่มเพาะ ปลูกฝังความสามารถด้านการ
คิดและ เจตคติที่ดีในการประกอบอาชีพ แก่นักเรียนในความรับผิดชอบ   

๓. ศึกษาดูงานสวนสมุนไพรพื้นบ้าน ตำบลตะโหมด อำเภอตะโหมด จังหวัดพัทลุง เพื่อการเรียนรู้
เกี ่ยวกับสมุนไพรพื้นบ้านและสรรพคุณทางยา และวิธีการใช้สมุนไพรในการรักษาโรคและส่งเสริมสุขภาพ 
รวมถึงการเรียนรู้วิธีการเก็บเกี่ยวและการเตรียมสมุนไพรอย่างถูกวิธี เพ่ือให้สมุนไพรมีประสิทธิภาพสูงสุด 

๔. นำโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ ด้านการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการ
ในการทำยาดมสมุนไพร มาจัดกิจกรรมขยายผลในคาบเรียนวิชาพืชสมุนไพรพื้นบ้าน ของนักเรียนชั ้นมี
มัธยมศึกษาปีที่ 5 โดยให้นักเรียนได้ลลงมือปฏิบัติในการทำยาดมสมุนไพรในชั้นเรียน 

๕. การปรึกษา การแนะนำ การเสนอปัญหาอุปสรรคของโรงเรียนเครือข่าย และแนวทางการพัฒนา
แก้ไข 

๖. การสรุปและรายงานผล 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



บทที่ ๔ 
ผลการดำเนินกิจกรรม 

 
กิจกรรมการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการของโรงเรียนเครือข่ายตามโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม 

นำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ โรงเรียนประชาบำรุงอุทิตกิจจาทร สำนักงานเขตพื้นที่การศึกษามัธยมศึกษาพัทลุง 
โดยมีกิจกรรมอบรมบุคลากรและนักเรียนด้านการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการ  และกิจกรรมนำเสนอผลงาน
ส่งเสริมด้านการสร้าง นวัตกรผู้ประกอบการของโรงเรียนเครือข่าย มีผลการดำเนินกิจกรรมดังนี้ 
 
๑. ผลการประสานงาน   

๑.๑ ผลจากการประสานงานกับโรงเรียนพัทลุง ซึ่งเป็นโรงเรียนศูนย์แกนนำโรงเรียนเครือข่าย จังหวัด
พัทลุง ในการอบรมขยายผลโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ ด้านการสร้างนวัตกร
ผู้ประกอบการ ในระหว่างวันที่ 1-2 สิงหาคม ๒๕๖๗ ตั้งแต่เวลา ๐8.๐๐-16.30 น. เป็นต้นไป ประกอบด้วย
โรงเรียนเครือข่ายของโรงเรียนศูนย์แกนนำโรงเรียนพัทลุงทั้งหมด 4 โรงเรียนได้แก่ 

๑) โรงเรียนวัดตะโหมด(หมุนคณานุสณ)  
๒) โรงเรียนประชาบำรุงอุทิตกิจจาทร   
๓) โรงเรียนควนขนุน 
๔) โรงเรียนอุดมวิทยายน   

 
๒. ผลจากการประสานงานกับแหล่งเรียนรู้สวนสมุนไพรพื้นบ้าน 
  จากประสานงานกับแหล่งเรียนรู้สวนสมุนไพรพื้นบ้าน ตำบลตะโหมด อำเภอตะโหมด จังหวัดพัทลุง 
โดยมี นางวิมล  รักษ์จันทร์ เป็นวิทยากรในการจัดกิจกรรมอบรมบุคลากรและนักเรียนด้านการสร้างนวัตกร
ผู ้ประกอบการในการทำยาดมสมุนไพร เพื ่อให้บุคลากรและนักเรียนผู ้รับผิดชอบโครงการนักธุรกิจน้อย 
มีคุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ ได้ศึกษาเพ่ิมเติมและนำไปใช้ในการบ่มเพาะ ปลูกฝังความสามารถด้านการ
คิดและ เจตคติที่ดีในการประกอบอาชีพ แก่นักเรียนในความรับผิดชอบ ได้รับแนวทางในนการศึกษาแหล่ง
เรียนรู้ให้เกิดผลสัมฤธิ์สูงที่สุด ดังนี้ 

1. ให้นักเรียนได้เข้าศึกษาแหล่งเรียนรู้สวนสมุนไพรพื้นบ้าน ตำบลตะโหมด อำเภอตะโหมด 
จังหวัดพัทลุง โดยมี นางวิมล  รักษ์จันทร์ เป็นวิทยากร และมีคณะปราชญ์ชาวบ้าน และแพทย์แผนไทยใน
ท้องถิน่คอยให้ความรู้แก่นักเรียน 

2. ได้รับคำแนะนำในการนำความรู้สู่ห้องเรียนจริง เพ่ือไปขยายผลสู่นักเรียนกลุ่มถัดไปให้เกิด
ความรู้ ปลูกฝังความสามารถด้านการคิดและ เจตคติที่ดีในการประกอบอาชีพ 
 
๓. ศึกษาดูงานสวนสมุนไพรพื้นบ้าน 

ศึกษาดูงานสวนสมุนไพรพื้นบ้าน ตำบลตะโหมด อำเภอตะโหมด จังหวัดพัทลุง มีประโยชน์หลาย
ประการ ทั้งด้านการเรียนรู้วิชาการและการพัฒนาชุมชน รวมถึงการส่งเสริมสุขภาพและเศรษฐกิจ ซึ่งสรุปเป็น
หัวข้อสำคัญได้ดังนี้ 
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1. การเรียนรู้เกี่ยวกับสมุนไพรพื้นบ้าน 
สวนสมุนไพรพื้นบ้านเป็นแหล่งเรียนรู้ทางธรรมชาติที่สำคัญ ผู้เข้าร่วมศึกษาดูงานจะได้เข้าใจเกี่ยวกับ

ชนิดของสมุนไพรที่มีอยู่ในท้องถิ่น วิธีการปลูก การเก็บเกี่ยว และการใช้ประโยชน์จากสมุนไพรในทางการแพทย์
แผนไทยและทางสุขภาพ ยกตัวอย่างเช่น การนำสมุนไพรไปใช้ในการรักษาโรคต่างๆ หรือเป็นส่วนประกอบใน
ผลิตภัณฑ์เพ่ือสุขภาพ 

2. การอนุรักษ์ภูมิปัญญาท้องถิ่น 
สมุนไพรพื้นบ้านมักเป็นส่วนหนึ่งของภูมิปัญญาท้องถิ่นที่มีการสืบทอดกันมาจากรุ่นสู่รุ่น การศึกษาดู

งานเช่นนี้ช่วยสนับสนุนการอนุรักษ์และส่งเสริมภูมิปัญญาเหล่านี้ให้คงอยู่ต่อไป นอกจากนี้ยังสามารถเรียนรู้
วิธีการผสมผสานความรู้ทางวิทยาศาสตร์สมัยใหม่เข้ากับภูมิปัญญาท้องถิ่นเพ่ือให้การใช้สมุนไพรมีประสิทธิภาพ
และปลอดภัยยิ่งขึ้น 

3. การพัฒนาชุมชนและเศรษฐกิจท้องถิ่น 
การสร้างสวนสมุนไพรพ้ืนบ้านสามารถช่วยส่งเสริมเศรษฐกิจของชุมชนได้ เช่น การผลิตสมุนไพรเพ่ือ

จำหน่าย การจัดกิจกรรมการท่องเที่ยวเชิงนิเวศหรือเชิงการแพทย์ ทำให้ชุมชนสามารถพัฒนาตัวเองได้ผ่านการ
ใช้ทรัพยากรธรรมชาติในท้องถิ่นอย่างยั่งยืน นอกจากนี้ยังสามารถสร้างงานและสร้างรายได้ให้กับคนในชุมชนได้ 

4. การส่งเสริมสุขภาพและการดูแลตนเอง 
ผู้เข้าร่วมศึกษาดูงานจะได้รับความรู้เกี่ยวกับการใช้สมุนไพรในการดูแลสุขภาพ ซึ่งช่วยให้สามารถนำ

สมุนไพรไปใช้ในการรักษาและป้องกันโรคเบื้องต้นได้ ลดการพึ่งพายาแผนปัจจุบัน และช่วยส่งเสริมการดูแล
สุขภาพแบบองค์รวม 

5. ความร่วมมือระหว่างภาคส่วนต่าง ๆ 
การศึกษาดูงานเช่นนี้ยังเปิดโอกาสให้เกิดความร่วมมือระหว่างภาคส่วนต่างๆ เช่น หน่วยงานรัฐ 

ภาคเอกชน และชุมชนในการอนุรักษ์และส่งเสริมสมุนไพรพื้นบ้าน การสร้างเครือข่ายนี้สามารถนำไปสู่การ
พัฒนารูปแบบการดูแลสุขภาพท่ียั่งยืนได้ 

การศึกษาดูงานสวนสมุนไพรพื้นบ้านจึงเป็นการเรียนรู้เกี่ยวกับสมุนไพรพื้นบ้านและสรรพคุณทางยา 
และวิธีการใช้สมุนไพรในการรักษาโรคและส่งเสริมสุขภาพ รวมถึงการเรียนรู้วิธีการเก็บเกี่ยวและการเตรียม
สมุนไพรอย่างถูกวิธี เพื่อให้สมุนไพรมีประสิทธิภาพสูงสุด เพิ่มโอกาสที่ดีในการพัฒนาความรู้ ความสามารถ 
และทักษะที่สามารถนำไปปรับใช้ได้ทั้งในชีวิตประจำวันและการทำงาน 
 
4.  จัดกิจกรรมขยายผลในคาบเรียนวิชาพืชสมุนไพรพื้นบ้าน 
  นำโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ ด้านการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการใน
การทำยาดมสมุนไพร มาจัดกิจกรรมขยายผลในคาบเรียนวิชาพืชสมุนไพรพื้นบ้าน ของนักเรียนชั้นมีมัธยมศึกษา
ปีที่ 5 โดยให้นักเรียนได้ลลงมือปฏิบัติในการทำยาดมสมุนไพรในชั้นเรียน ส่งเสริมให้ผู ้เรียนสามารถสร้าง
ผลิตภัณฑ์จากสมุนไพรพ้ืนบ้านได้ด้วยตัวเอง ช่วยสร้างความรู้เกี่ยวกับการใช้ทรัพยากรธรรมชาติและภูมิปัญญา
ท้องถิ่น อีกท้ังยังเป็นการส่งเสริมอาชีพและสุขภาพ โดยมีเนื้อหาสาระ ดังนี้ 

1. การเตรียมวัสดุอุปกรณ์และสมุนไพร 
2. การสาธิตขั้นตอนการทำยาดม 
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3. การอธิบายวิธีการใช้และการเก็บรักษา 
4. การพัฒนาสูตรและสร้างผลิตภัณฑ์ที่มีความหลากหลาย 

5. สรุปผลการดำเนินกิจกรรม 
โดยภาพรวมแล้ว การเก็บข้อมูลโดยการสัมภาษณ์แบบไม่มีโครงสร้างและการสังเกต  แบบไม่ให้ผู้รับ

การอบรมว่าเป็นการเก็บข้อมูล พบว่า 
5.๑ ประเด็นการร่วมโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ ทุกคนมีความพึง

พอใจมากที่ได้เข้าร่วมโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ และภูมิใจที่ได้เป็นส่วนหนึ่ง
ของโรงเรียนเครือข่าย จะได้มีโอกาสนำเสนอผลงานให้เป็นที่รู้จักกว้างขวางยิ่งขึ้น 

5.๒ ประเด็นการสร้างนวัตกรการเป็นผู้ประกอบการ โดยการจัดกิจกรรมอบรมบุคลากรและนักเรียน
ด้านการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการ ทุกคนพึงพอใจมากที่มีโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจ
สร้างสรรค์ และให้โอกาสนักเรียนเป็นนวัตกรผู้ประกอบการ 

5.๓ ประเด็นการสร้างนวัตกรผู ้ประกอบการโดยใช้รูปแบบการจัดกิจกรรมอบรมบุคลากรและ
นักเรียนด้านการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการ โดยทุกคนมีความพึงพอใจมากที่เปิดอิสระให้ครูผู ้รับผิดชอบ
โครงการ จะได้จัดกิจกรรมบ่มเพาะ ปลูกฝังความสามารถด้านการคิดและ เจตคติที่ดีในการประกอบอาชีพ แก่
นักเรียนในความรับผิดชอบ ให้นักเรียนมีคุณธรรมสู ่ความสำเร็จการเป็นผู้ประกอบการ เช่น มีความคิด
สร้างสรรค์ พัฒนาผลงาน ขายได้เชิงพาณิชย์ มีความรู้เรื่องทรัพย์สินทางปัญญา และไม่ละเมิดทรัพย์สินทาง
ปัญญาของผู้อื่น ในเวลาและโอกาสอันควร ซึ่งส่วนใหญ่จะจัดกิจกรรมนี้ในชั้นเรียน ควบคู่กับการจัดกิจกรรม
การเรียนการสอน ทำให้ไม่เสียเวลาในการเข้าร่วมกิจกรรม 

5.๔ เรื่องอ่ืนๆ ได้แก่ โอกาสในการนำเสนอผลงานของโครงการ จะมีกิจกรรมหนึ่ง คือ ควรนำผลงาน
นักเรียนไปจัดนิทรรศการในการแสดงผลงานทางวิชาการของจังหวัดพัทลุง และในนิทรรศการต่าง ๆ ที่มีโอกาส
ในครั้งถัดไป 
 
๑. สรุปการใช้งบประมาณ (จำนวนที่ได้รับการจัดสรร 6,0๐๐ บาท*) 

๕.๑ ค่าใช้จ่ายในกิจกรรมอบรมบุคลากรและนักเรียนด้านการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการ  จำนวน 
3,15๐ บาท ประกอบด้วย 

๕.๑.๑ ค่าอาหารว่างและเครื่องดื่ม จำนวน 45 คน เป็นเงิน 1,350 บาท 
๕.๑.๒ ค่าวิทยากร จำนวน 1 คน เป็นเงิน 1,8๐๐ บาท 

๕.๒ กิจกรรมนำเสนอผลงานส่งเสริมด้านการสร้าง นวัตกรผู้ประกอบการของโรงเรียนเครือข่าย 
จำนวน 3,15๐ บาท ประกอบด้วย 

๕.๒.๑ ค่าวัสดุอุปกรณ์ ในการจัดบูธนำเสนอผลงานของโรงเรียนเครือข่าย เป็นเงิน 1,15๐  
บาท 

๕.๒.๑ ค่าป้ายจัดกิจกรรมนำเสนอผลงาน เป็นเงิน 1,7๐๐ บาท 
 
 



บทที่ ๕ 
สรุปผล อภิปรายผลและข้อเสนอแนะ 

 
กิจกรรมอบรมบุคลากรและนักเรียนด้านการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการ และกิจกรรมนำเสนอผลงาน

ส่งเสริมด้านการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการของโรงเรียนเครือข่ายโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่
เศรษฐกิจสร้างสรรค์ โรงเรียนประชาบำรุงอุทิตกิจจาทร สำนักงานเขตพ้ืนที่การศึกษามัธยมศึกษาพัทลุง โดยใช้
รูปแบบกิจกรรมอบรมบุคลากรและนักเรียนด้านการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการ และกิจกรรมนำเสนอผลงาน
ส่งเสริมด้านการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการนั้น สรุปผล อภิปรายผลและมีข้อเสนอแนะดังนี้ 
 
สรุปผล 

กิจกรรมอบรมบุคลากรและนักเรียนด้านการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการ และกิจกรรมนำเสนอผลงาน
ส่งเสริมด้านการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการของโรงเรียนเครือข่ายโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่
เศรษฐกิจสร้างสรรค์ โรงเรียนประชาบำรุงอุทิตกิจจาทร สำนักงานเขตพ้ืนที่การศึกษามัธยมศึกษาพัทลุง โดยใช้
รูปแบบกิจกรรมอบรมบุคลากรและนักเรียนด้านการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการ และกิจกรรมนำเสนอผลงาน
ส่งเสริมด้านการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการ โดยมีผู้บริหารและครู ในโรงเรียนประชาบำรุงอุทิตกิจจาทร จำนวน  
20 คน และนักเรียนในโรงเรียนประชาบำรุงอุทิตกิจจาทร จำนวน 45 คน ซึ่งหลังจากการจัดกิจกรรมนี้เสร็จสิ้น
จะทำให้ครูผู ้ร ับผิดชอบโครงการ ผู ้บริหาร ครู และนักเรียน มีการพัฒนาทักษะในการเป็นนวัตกรของ
ผู้ประกอบการ ตามหลักการของนักธุรกิจน้อย มีคุณธรรมนำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ คิดเป็น ทำได้ ขายเป็น และ
นำความรู้ที่ได้รับไปจัดกิจกรรมการเรียนรู้เพื่อบ่มเพาะ ปลูกฝังความสามารถด้านการคิดและ เจตคติที่ดีในการ
ประกอบอาชีพ แก่นักเรียนในความรับผิดชอบ ให้นักเรียนมีคุณธรรมสู่ความสำเร็จการเป็นผู้ประกอบการ เช่น 
มีความคิดสร้างสรรค์ พัฒนาผลงาน ขายได้เชิงพาณิชย์ มีความรู้เรื ่องทรัพย์สินทางปัญญา และไม่ละเมิด
ทรัพย์สินทางปัญญาของผู้อื่น 

 
อภิปรายผล 

กิจกรรมอบรมบุคลากรและนักเรียนด้านการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการ และกิจกรรมนำเสนอผลงาน
ส่งเสริมด้านการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการของโรงเรียนเครือข่ายโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่
เศรษฐกิจสร้างสรรค์ โรงเรียนประชาบำรุงอุทิตกิจจาทร สำนักงานเขตพื้นที่การศึกษามัธยมศึกษาพัทลุง ได้รับ
การอบรมขยายผลในโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู ่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ ด้านการสร้างนวัตกร
ผู้ประกอบการ จากโรงเรียนพัทลุง ระหว่างวันที่ 1-2 สิงหาคม 2567 ได้แก่หัวข้อ ๑) สิ่งสำคัญในการทำธุรกิจ  
๒) ขั้นตอนการเป็นนวัตกรผู้ประกอบการ(STEAM 4 INNOVATOR)  ๓) การศึกษาความต้องการที่แท้จริงของ
ผู้บริโภค(Insight)  ๔) การคิดสร้างสรรค์และต่อยอดผลิตภัณฑ์(WoW! Idea)  ๕) การเริ่มต้นจากการสร้างตัว
ต้นแบบ(Prototype)  ๖) การสร้างแบบจำลองธุรกิจ(BMC)  ๗) การสร้างแบรนด์สินค้า๘) การจัดจำหน่ายและ
โฆษณา  ๙) การเขียนแผนธุรกิจ และ/หรือการพัฒนาผลิตภัณฑ์ และ ๑๐)  ความสำคัญด้านทรัพย์สินทาง
ปัญญา ซึ่งผู้รับการนิเทศสามารถเรียนรู้ได้อย่างรวดเร็ว เพราะทุกท่านมีประสบการณ์และดำเนินการมาอยู่ก่อน
แล้วและมีผลงานที่ประสบความสำเร็จเป็นที่ประจักษ์มาอย่างต่อเนื่อง เพียงแต่ว่าการสรุปเนื้อหาเหล่านี้เป็นการ 
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ทบทวนองค์ความรู้และประสบการณ์ให้มีความแม่นยำยิ่งขึ้น ซึ่งทีมงานนิเทศและการปรึกษาในการสร้างความ
ร่วมมือของกิจกรรมในครั้งนี้ จะเป็นแนวทางในการเตรียมการ การวางแผนและการดำเนินงานของครูแต่ละ
กิจกรรมในโอกาสต่อไป ตามความเหมาะสมของเวลา โอกาสและการจัดการเรียนรู้ในชั้นเรียนควบคู่กันไป 

ในส่วนของผลการประเมินความพึงพอในของผู้เข้ารับการนิเทศ คือ ๑) ประเด็นการร่วมโครงการนัก
ธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ ทุกคนมีความพึงพอใจมากที่ได้เข้าร่วมโครงการนักธุรกิจน้อยมี
คุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ และภูมิใจที่ได้เป็นโรงเรียนเครือข่าย จะได้มีโอกาสนำเสนอผลงานนักเรียน
ให้นักเรียนให้เป็นที่รู ้จักกว้างขวางยิ่งขึ้น  ๒) ประเด็นการสร้างนวัตกรการเป็นผู้ประกอบการ โดยการจัด
กิจกรรมนิเทศและสร้างความร่วมมือ ผู้รับการนิเทศทุกคนพึงพอใจมากท่ีสำนักงานคณะกรรมการการศึกษาขั้น
พ้ืนฐาน ส่งเสริมโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ และให้โอกาสโรงเรียนต่างๆ ร่วมกัน
สร้างนักเรียนเป็นนวัตกรผู้ประกอบการ  ๓) ประเด็นการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการโดยใช้รูปแบบการจัด
กิจกรรมนิเทศและสร้างความร่วมมือ โดยทุกคนมีความพึงพอใจมากที่เปิดอิสระให้ครูผู้รับผิดชอบโครงการ จะ
ได้จัดกิจกรรมบ่มเพาะ ปลูกฝังความสามารถด้านการคิดและ เจตคติที่ดีในการประกอบอาชีพ แก่นักเรียนใน
ความรับผิดชอบ ให้นักเรียนมีคุณธรรมสู่ความสำเร็จการเป็นผู้ประกอบการ เช่น มีความคิดสร้างสรรค์ พัฒนา
ผลงาน ขายได้เชิงพาณิชย์ มีความรู้เรื่องทรัพย์สินทางปัญญา และไม่ละเมิดทรัพย์สินทางปัญญาของผู้อื่น ใน
เวลาและโอกาสอันควร ซึ่งส่วนใหญ่จะจัดกิจกรรมนี้ในชั้นเรียน ควบคู่กับการจัดกิจกรรมการเรียนการสอน ทำ
ให้ไม่เสียเวลาในการเข้าร่วมกิจกรรม  ๔) เรื่องอื่นๆ ได้แก่ โอกาสในการนำเสนอผลงานของโครงการ จะมี
กิจกรรมหนึ่ง คือ ควรนำผลงานนักเรียนไปจัดนิทรรศการในการแสดงผลงานทางวิชาการของจังหวัดพัทลุง และ
ในนทิรรศการต่าง ๆ ที่มีโอกาสในครั้งถัดไป 
 
ปัญหาและข้อเสนอแนะ 

จากการปรึกษาในเรื่องปัญหาของโรงเรียนเครือข่าย พบว่ามีปัญหาและแนวทางในการแก้ไข ดังนี้ 
๑. นักเรียนของโรงเรียนมีจำนวนน้อย ชั้นมัธยมศึกษาปีที่ ๑ - ๖ มีจำนวน 283 คน แต่มี

นักเรียนเข้าร่วมโครงการเพียงจำนวนหนึ่ง ซึ่งนักเรียนทีไ่ด้รับการคัดเลือกเป็นตัวแทนโรงเรียนเข้าร่วมกิจกรรมมี
เพียง 45 คนเท่านั้น แต่ในโอกาสต่อไปจะขยายผลสู่นักเรียนที่ยังไม่ได้เข้าร่วมกิจกรรม และในปีการศึกษานี้ได้
ขยายผลสู่นักเรียนไปแล้วในระดับชั้นมัธยมศึกษาปีที่ 5 ส่วนในระดับชั้นอ่ืน ๆ จะขยายผลต่อไปในปีการศึกษา
หน้า 

๒. ด้านงบประมาณ ด้วยมีจำนวนนักเรียนน้อย การได้รับงบประมาณก็น้อยตามไปด้วย แต่ละ
กลุ่มสาระการเรียนรู้จึงได้รับงบประมาณสนับสนุนอย่างจำกัด วิธีการแก้ไขปัญหา ได้แก่ การใช้ทุนหมุนเวียนใน
การดำเนินกิจกรรมการหารายได้ระหว่างเรียน ควบคู้กับการเรียนรู้และการฝึกทักษะ 

๓. โอกาสการนำเสนอผลงานมีน้อยลง เช่น งานศิลปหัตถกรรมนักเรียนก็ลดระดับการจัด ลง  
ในปัจจุบันเป็นการจัดในระดับเขตพื้นที่ก็นับว่ามีโอกาสดีที่สุด การแก้ไขคือ เครือข่ายโครงการนักธุรกิจน้อยมี
คุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ นำเข้าร่วมในจัดนิทรรศการในการแสดงผลงานทางวิชาการของจังหวัด
พัทลุง และในนิทรรศการต่าง ๆ ที่มีโอกาสในครั้งถัดไป 
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การอบรมขยายผลโครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ ด้านการสร้างนวัตกร

ผู้ประกอบการ ร่วมกับโรงเรียนศูนย์แกนนำโรงเรียนพัทลุง 
 

 
 

 



 
 

 
 

 
 



 
 

ศึกษาดูงานสวนสมุนไพรพื้นบ้าน ตำบลตะโหมด อำเภอตะโหมด จังหวัดพัทลุง 
 

 
 

 
 



 
 
 
 

 
 

 



 
โครงการนักธุรกิจน้อยมีคุณธรรม นำสู่เศรษฐกิจสร้างสรรค์ ด้านการสร้างนวัตกรผู้ประกอบการในการทำยาดม

สมุนไพร มาจัดกิจกรรมขยายผลในคาบเรียนวิชาพืชสมุนไพรพื้นบ้าน ของนักเรียนชั้นมีมัธยมศึกษาปีที่ 5 
 

 
 

 



 
 
 
 

 
 

 



 
กิจกรรมนำเสนอผลงานส่งเสริมด้านการสร้าง นวัตกรผู้ประกอบการของโรงเรียนเครือข่าย 

 

 
 

 



 
 

 
 

 


